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Finanziamenti strategici di successo: Creare un piano di raccolta 
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Attività 
 

 

 

L'azienda ha seriamente bisogno di una fonte di finanziamento e voi stessi, in qualità di 
proprietari dell'azienda, decidete di prendere in considerazione la possibilità di 
organizzare una campagna di raccolta fondi. Affinché la vostra campagna sia 
considerata un successo, dovete prima costruire un piano di raccolta fondi. 

Come pensate di farlo? 

 

 



 

 

Procedimento 

Nella sezione delle risorse, potete trovare tutte le risorse che dovete utilizzare per 
completare il vostro compito. Ci saranno istruzioni dettagliate su ciò che dovete sapere e 
su come potete utilizzarle. 

Il primo passo per scrivere un piano di raccolta fondi è la ricerca di possibili fonti di 
finanziamento: Guardate il video “48 Fundraising Ideas in Under 8 Minutes” per farvi 
venire in mente alcune idee. Analizzate a fondo le possibili fonti di finanziamento. 
Tenete conto della procedura di richiesta, di eventuali restrizioni particolari e del loro 
precedente sostegno a progetti culturali. Inoltre, dovreste valutare la legittimità e la 
reputazione di ogni risorsa per garantire una collaborazione vantaggiosa per tutti. 
Valutate in che modo ogni fonte di finanziamento potrebbe influenzare l'indipendenza e 
l'integrità artistica del progetto. Certamente le imprese culturali possono essere molto 
diverse tra loro. Lo stesso vale per le fonti di finanziamento. Facendo questa ricerca, 
sarete in grado di trovare la fonte e le tecniche che meglio si adattano alle vostre 
esigenze e ai vostri desideri. Dovreste leggere il documento "Good practice- Funding 
Applications" del Direct Support Consortium, che è un modello di piano di 
finanziamento, per vedere tutte le informazioni necessarie per costruire un piano. 

In secondo luogo, è necessario sviluppare il budget. Per creare un budget completo è 
necessario avere una conoscenza approfondita di tutte le spese relative al progetto. Fate 
un esame completo dei costi di produzione, delle spese di marketing e dei prezzi di 
mercato. Assicuratevi che il budget corrisponda agli obiettivi del progetto e sia 
ragionevole. Pensate a fare piani di riserva in caso di costi imprevisti per dimostrare un 
atteggiamento proattivo e analitico nella gestione del denaro. Il video "FIRST 
Fundraising 1 – Creating a budget" può aiutarvi a familiarizzare, prima di immergervi. 

Infine, una preoccupazione che un imprenditore dovrebbe sempre tenere presente è 
quella delle considerazioni etiche che possono sorgere quando si lancia una campagna 
di raccolta fondi. 

A volte è difficile mantenere l'integrità della propria impresa. Per prevenire ciò, analizzate 
i conflitti tra le fonti di finanziamento che potrebbero verificarsi e assicuratevi che non 
siano in contraddizione con i principi guida e i valori culturali del progetto. Per affrontare i 
problemi etici, pensate di includere nel piano di raccolta fondi procedure di responsabilità 
e trasparenza. Cercate di raggiungere un equilibrio tra autenticità culturale e sostenibilità 
finanziaria. Per una migliore visione d'insieme, consultate i due articoli "Ethics in 
Fundraising" di Gary Grobman e "The ethics of nonprofit fundraising" di Lillian 
Finley. 

Prima di completare la ricerca, leggete l'articolo "Create a Killer Fundraising Plan - 
Best Practices, Strategies, & Downloadable Template" di Olivia James e apportate le 
ultime modifiche al vostro piano. 

 



 

 

 



 

 

 

 
 

Auto-valutazione 
 

 



 

Materiali 
 

Cliccate le sezione qui sotto per vedere tutte le risorse disponibili 
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