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pprenez |'art de rédiger des récits convaincants, d'élaborer des présentations
percutantes et de maitriser le pouvoir de la narration dans le domaine de

I'entrepreneuriat.
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Le pitching est une compétence essentielle pour réussir dans le paysage concurrentiel
d'aujourd'hui. Qu'il s'agisse de présenter une nouvelle création, d'obtenir I'approbation
d'un nouveau processus ou de persuader des investisseurs d'adhérer a une nouvelle
idée, une présentation bien concue peut faire toute la différence.

En complétant cette WebQuest, vous serez en mesure de :

* Mieux comprendre les difféerentes composantes d'un bon discours.
* Créer un "canevas de présentation” pour donner forme a votre présentation.
* Raconter comment |la narration aide un entrepreneur a réussir.

* Deévelopper un récit et une présentation convaincants pour votre projet creatif
ou votre idée d'entreprise.

* Ameéliorer vos compétences en matiére de prise de parole en public et de
présentation.
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Vous et votre équipe étes a la recherche d'investisseurs et de publics pour soutenir votre
nouveau projet créatif et vous avez |'occasion de présenter votre projet aux publics et
aux investisseurs en seulement 3 minutes. Commencgons par examiner comment une
narration convaincante aide les entrepreneurs a réussir et comment créer un
argumentaire percutant pour votre entreprise.

MNe vous inquiétez pas, nous vous guiderons a chaque étape grace a un large éventail de
ressources :

* \euillez lire brievement Storytelling for Entrepreneurs : Comment la narration
vous aide a réussir. Cette lecture vous permettra de comprendre pourquoi et
comment la narration et un récit convaincant sont nécessaires aux entreprises.

* Pour construire lentement votre récit, regardez la vidéo "How to give perfect
pitch" (Comment faire un pitch parfait) pour comprendre les stratégies de pitch
reussies et 'importance de la narration dans les pitchs. Prétez attention aux
sections "Pitch Canvas" et "Exercise" de la vidéo, car elles constitueront la base de
votre présentation.

* |l est maintenant temps de remplir chaque section ou les sections pertinentes dans
Pitch Canvas pour vous assurer que vous tissez un argumentaire percutant qui
s'aligne sur les techniques que vous avez apprises dans la vidéo.
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Une fois que vous avez rempli le Pitch Canvas, il est temps de créer un argumentaire convaincant
pour votre entreprise ou votre projet. Rédigez un script pour votre pitch, entrainez-vous a le
présenter a haute voix ou enregistrez-vous pour revoir votre performance et faire des ajustements
MAIS n'oubliez pas que vous n'avez que 3 minutes. Faites attention a votre rythme, a votre
langage corporel et a votre engagement envers le public imaginaire.

Mous vous félicitons d'avoir mené a bien votre projet de création en élaborant un
argumentaire convaincant. En explorant le pouvoir de la narration dans I'entrepreneuriat et
en appliguant avec diligence le Canevas de présentation, vous avez franchi une étape
cruciale dans la concrétisation de votre vision. Au fur et 2 mesure que vous avancez, tenez
compte des commentaires que vous avez recus et des réflexions que vous avez faites.
Continuez a peaufiner votre présentation et n'hésitez pas a revenir sur les ressources et les
stratégies que vous avez apprises ici. Votre capacité a communiquer efficacement la valeur
de votre projet est une compétence dynamique qui se développera avec l'expérience et la
pratique.

Pour vous inspirer d'exemples concrets, vous pouvez regarder les meilleurs pitchs de Shark
Tank, dans lesquels les entrepreneurs présentent leur idée ou leur projet aux investisseurs
pour qu'ils investissent ou financent leur travail.

1. Pourquoi un récit ou un argumentaire convaincant est-il important pour la réussite d'une
entreprise ?
a) Elle impressionne les investisseurs avec un langage sophistiqué
b) Il permet de retarder le processus de tangage

c) Il communique efficacement la vision, la proposition de valeur et I'impact
potentiel de I'entreprise.

d) Il garantit que l'entreprise reste secréete

2. Quels sont les éléments clés a inclure dans la structure d'un pitch ?
a) Longs paragraphes avec un jargon complexe
b) Multiples anecdotes sans rapport les unes avec les autres

c) Introduction, énoncé du probléme, solution, opportunité de marché,
modéle d'entreprise, équipe et demande
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d) Uniquement les spécifications techniques.

3. Dans le contexte d'une présentation, a quoi se réfere le terme "accroche" ?
a) Une accroche littérale utilisée pour attirer I'attention du public
b) Un outil de péche utilisé par les entrepreneurs pour attirer les investisseurs

c) Une déclaration ou une question d'ouverture attrayante destinée a
captiver le public et a I'attirer dans la présentation.

d) Un accessoire physique utilisé pendant la présentation

Les bonnes réponses : C,C, C
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Ressources

Cliquez sur chaque section ci-dessous pour voir toutes les ressources disponibles

Sites web

Storytelling pour les entrepreneurs : Comment la narration vous aide a

Documents

Pitch Canvas :

Vidéos

Comment faire un pitch parfait

' om/watch7v=Nj
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